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Sede Lazzate (M)

Eventuale aggregazione

di appartenenza Gruppo Made - Casaln

Fornitari Serigno

Quota di fatturato derivante

dai controtelai 2%

Trend del comparto

negli ultimi 3 anni In crescita

Trend del comparto

negli ultimi 6 mesi Stabile

Tipologie di prodotti distribuiti Controtelaio per porta

e relativa percentuale a scomparsa semplice 95%
Contratelaio per porta
4 stamparsa speculare 1%
Controtelaio per porta
telescopica 2%
Contratelaio per porta curva 1%

Altre tipologie 1%

Spazio dedicato all'interno

del magazzina

50mq

Show room dedicato
con installazioni dimostrative  No

Tipolagia di clientela

Eventuall servizi offerti

alla clientela
Indice di rotazione
dei prodotti

Eventuali promozioni
a supporto del prodotto

90% Imprese

10% Privati

Assistenza tecnica in cantiere
Consegna in cantiere

& volte I'anno
5i, tramite cartelli direttamente
nel punto vendita

Approfondimenti

Gli arfentament d's¢quisto

Come per la maggior

parte der prodott, la avendita propane s3 il

pratotto df marca cosi come quelio da cantieristica. Llimpresa adile &
fortemente grientata a3 limitare | costi, mentre | privato chiede
espressarmente il prodotto di qualita. Nell'obiettivo di olieritare mag-

QIormerie verso la sol

unone gualitativatente migliore, che garanti-

sce mighofi prestazioni nel tempo, la rivendita organizza incontn
promazionali mirati con i chant)

! rapporto con | forniton

Nel guadro di relazioni commercall sostanzialimiente positive, fe
aspettative della rvendita nel rapporto con | propdl fomiton st foca
iZzanc soprattutto sulla vecolazione dey prodatt], in particolare tra-
mile promaiion, offerte specall e attivita dr comarketing




Gelsomino Edilizia

Le relaziom commerciali con | fornitori della rivendita sano in
generale soddistacenti. Un potenziamento delle attivita prompzio-
nall e commerciall di concerto con le aziende produttricl @ ritenuto

auspicatile.
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Roseto Calcestruzzi

Sede

Eventuale aggregazione

di appartenenza

Fornitori

Quota di fatturato derivante
dai controtelai

Trend del comparto

negli ultimi 3 anni

Trend del comparto

negli ultimi 6 mesi

Tipologie di prodotti distribuiti
e relativa percentuale

Spazio dedicato all‘interno
del magazzino

Show room dedicato

con installazioni dimostrative
Tipologia di clientela

Eventuali servizi offerti
alla clientela

Indice di rotazione

dei prodotti

Eventuali promozioni

a supporto del prodotto

Roseto degli Abruzzi (Te)

Gruppo Made - Casaln
Scrigno

1%
Stabile

Stabile

Controtelaio per porta

a scomparsa semplice 99%
Controtelaio per porta

a scomparsa speculare 0,5%
Controtelaio per porta curnva 4.5%

200 mg

Sr

90% Imprese

10% Privati

Assistenza tecnica in cantiere
Consegna in cantiere

n.d.
5i, tramite cartells
direttamente nel punto vendita

Sede Potenza

Eventuale aggregazione

di appartenenza Gruppo Made - Casaln
Fomitori Scrigno

Quota di fatturato derivante 1
dai controtelai 1.3% )
Trend del comparto

negli ultimi 3 anni In crescita |
Trend del comparto

negli ultimi 6 mesi Stabile A

Tipologie di prodotti distribuiti Controtelaio per poria
e refativa percentuale a scomparsa semplice 85%
Controtelaio per porta
a stcomparsa speculare 10%
Controtelaio per porta
telescopica 5%
Spazio dedicato all'interno
del magazzino 50 mgq
Show room dedicato
con installazioni dimostrative 5
Tipologia di clientela 75% Imprese
25% Privati |
Eventuali servizi offerti Assistenza tecnica in cantiere!
alla clientela Consegna in cantiere {
Indice di rotazione |

-

dei prodotti 12 volte I'anno |
Eventuali promozioni Si, tramite cartelli direttamente|
a supporto del prodotto nel punto vendita

Approfondimenti

Approfendimenti ;i

Gii orientamenti d'acquisto
Prestigio e notoneta del marchie

qualita - prezzo, sono gl eleme

il rapporto con i forniton
Promoziony, of

<u cuil 1a meendita ntene esistant

razione con | prop b mitrer

ceelte della clientela del rivenartore

aCanto a8 un corretlo rapporto

& r".,‘,q.j-::\'ﬂl"_r[‘.'-'_- irtiuenzan le

ta di comarkating sono gl aspetti

r

SrQind per una rmalore Couato-

Gli onentamenti d'acquisto

Il marchit, con tutte le sue caratterstiche di nconosabilita e prestigicy
rappresenta |'elemento dscriminante centrale nelle sceite della cliens
tela della nvendita, In alcuni casi, anche e sporatiicamente, alla vent

ta del controtelaio si accompagna quella delle altre tipologie di porte

il rapporto con | forniton

ta @ comarketing e un potenzigmento de supportl di ConK
3 scmica sono secondo la nvendita | temi da saluppare ultenor

welle relazion con i propn for
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