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una rivista della BE-MA editrice - Milano



1 I macchine pill richieste e da potenziare in funzicne della richiesta locale. |
tutto nell‘ottica di“vendere il concetto di noleggio” ai vari livelli di merca-
to, dall'impresa al produttore; a questo scopo Euroedil si propone come
noleggiatore generalista offrendo un catalogo molto vasto di prodof)
dalle piccole e medie attrezzature fino al massimo alle macchine com-
patte movimento terra.

Gli orientamenti della clientela

Noleggio e vendita possono coabitare nell'attivita della rivendita perchél
clienti vogliono avere la possibilita di scegliere tra le due opzioni. La
gestione pert) deve essere necessariamente separata,con obiettivi chiar
e distinti; di conseguenza la preparazione del personale diventa determi-
nante, come determinante & la flessibilitd e la capacita di adeguare |
mezzi a disposizione alle variazioni di mercato, in modo da suggerire
all’ utilizzatore sempre la migliore fra le due opzioni.

Il rapporto con i fornitori

La rivendita si dichiara in linea di massima soddisfatta delle relazioni conl
propri fornitori.
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